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AASP promove série de cursos e 
webinars para o fim do ano

A Associação dos Advogados 
de São Paulo - AASP promove 
até dia 7/12, uma série de cur-
sos e webinars voltados para o 
aperfeiçoamento de profissio-
nais do Direito e estudantes. 
Essa programação faz parte da 
campanha “AASP Solidária”, 
que direciona 10% da receita 
obtida em inscrições ao Serviço 
Franciscano de Solidariedade 
(Sefras). Já os webinars são to-
talmente gratuitos e 100% di-
gitais. Confira abaixo a agenda 
dos próximos eventos: 

Temas atuais e controvertidos 
sobre execução

No próximo dia 29/11, às 
19h30, a AASP realizará o we-
binar gratuito, “Temas atuais e 
controvertidos sobre execução”. 
O evento terá como objetivo tra-
tar sobre temas relevantes e 

atuais, por serem controverti-
dos, da execução.

Para mais informações e 
inscrições acesse aqui: https://
us02web.zoom.us/webinar/re-
gister/8116360264842/WN_
Ih1LwWiERIeBbLk4zSe4Lg

Treinamento de Processo 
Judicial Eletrônico (Pje)

No dia 3/12, às 9 horas, a 
Asso ciação dos Advogados - AASP 
e o Tribunal Regional Fede ral - 
TRF 3ª Região, convocam toda a 
advocacia para participarem do 
“Treinamento sobre o Processo 
Judicial eletrônico (PJe)” que 
será ministrado de forma virtual, 
totalmente gratuito e ao vivo.

Para mais informações e 
inscrições acesse aqui: https://
www.aasp.org.br/em-pauta/trei-
namento-de-processo-judicial
-eletronico-pje-3-12/

Linguagem Simples, 
Direito e Legal Design

Em 7/12, às 9 horas, a AASP 
e o Studio Mater disponibilizam 
o curso “Linguagem Simples, 
Direito e Legal Design”, com o 
propósito de capacitar os par-
ticipantes nas ferramentas da 
linguagem clara, para com isso, 
elevar suas possibilidades de co-
municação com os demais inter-
venientes dos diálogos jurídicos, 
tais como: clientes, advogados e 
juízes; e potencializar suas ca-
pacidades de entregar valor, im-
pacto e acessibilidade para o 
usuário do serviço jurídico.

Para mais informações e 
inscrições acesse o link: https://
cursosonline.aasp.org.br/curso/
linguagem-simples-e-legal-de-
sign-internet?_ga=2.60897385. 
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Sede da ASSP, localizada na Rua Álvares Penteado, 151 - Centro Histórico de São Paulo

Qual o impacto da longevidade na Previdência?
A Revolução da Longevidade 

apresenta transformações e de-
safios de diferentes tipos para a 
sociedade: precisamos preparar 
nossas escolas, negócios, orga-
nizações e as pessoas para uma 
vida mais longa. Para ajudar 
nesse desafio, a Fundação Dom 
Cabral criou o

FDC Longevidade: uma 
plataforma de gestão pioneira 
na geração e disseminação de 

conhecimento relevante, con-
tribuindo para promover uma 
visão estratégica no campo da 
educação executiva. 

Entre 2020 e 2021 lança-
mos três estudos nos eixos 
pessoas, negócios e sociedade. 
Agora, temos o prazer de apre-
sentar o nosso primeiro estudo 
setorial, que conta com patro-
cínio da Brasilprev e parce-
ria técnica do Insights50+, 

trazendo um olhar inovador 
sobre o impacto da longevidade 
na previdência: como podemos 
nos planejar e adaptar nossas 
finanças para uma vida de 100, 
120 anos?

Inscreva-se e faça parte do 
evento gratuito de lançamen-
to no dia 30/11, às 19 horas. 
Inscrições: https://materiais.
hype50mais.com.br/evento-fdc
-longevidade-previdencia

Período de matrícula e rematrícula está 
aberto na Rede Municipal de São Paulo

Está aberto o período de 
matrícula para estudantes que 
desejam iniciar os estudos na 
Rede Municipal, assim como o 
de rematrícula para os alunos 
que já fazem parte do sistema. 
A informação sobre as unidades 
em que os alunos irão estudar 
no próximo ano letivo, acontece 
a partir do dia 13/12.

Para solicitar a vaga, os res-
ponsáveis por crianças ain-
da NÃO matriculadas na Rede 
Municipal, devem comparecer 
a escola mais perto da residên-
cia com documentos (veja a lis-
ta abaixo) e preencher a “Ficha 
de Matrícula”. Os procedimen-
tos necessários para a solici-
tação variam de acordo com a 
modalidade (Creche, Educação 
Infantil, Ensino Fundamental, 
Ensino Médio ou Educação de 
Jovens e Adultos - EJA). Nesse 
caso, a escola para qual o alu-
no for direcionado deverá en-
trar em contato com a família 
ou com o próprio estudante (no 
caso de maiores de idade), para 
avisar sobre a efetivação da  ma-
trícula. Vale lembrar o enca-
minhamento para matrícula 
ocorre por meio do georeferen-
ciamento, que define como prio-
ridade escolas próximas da casa 
do aluno (até 1.500 metros para 
berçários e até 2.000 metros a 
partir do minigrupo).

Caso não haja vaga em uma 
unidade próxima da residên-
cia, o estudante terá a matrí-
cula garantida em uma esco-
la a mais de 2km com direito 
ao Programa de Transporte 
Escolar Gratuito - TEG.

Para os estudantes que já 
estão matriculados em esco-
las municipais, a rematrícu-
la será automática e a vaga é 

garantida para as séries seguin-
tes. Os responsáveis são orien-
tados apenas a buscarem a uni-
dade para assinarem a ficha de 
rematrícula.

Documentos necessários 
para a matrícula nas 

Creches (CEIs) ou EMEIs

•Documento de Identidade do 
aluno (Certidão de Nascimento, 
Registro Geral - RG ou Registro 
Nacional Migratório
•RNM/Protocolo de Solicitação 
de Refúgio);
•Comprovante/declaração de 
endereço no nome do pai/mãe 
ou responsável legal;
•CPF do aluno e do pai/mãe 
ou responsável legal ou RNM/
Protocolo;
•Telefones para contato, prefe- 

rencialmente celular, e e-mail do 
pai/mãe ou responsável legal;
•Carteira de vacinação atua- 
lizada;
•Cartão do Programa Bolsa-
Família, se for o caso;
•Cartão do Sistema Único de 
Saúde.

Documentos necessá-
rios para a matrícula em 

EMEFs

•Certidão de Nascimento, Re-
gistro Geral - RG ou Registro 
Nacional Migratório - RNM e 
CPF;
•Comprovante de endereço no 
nome do(a) pai/mãe ou respon-
sável legal;
•Comprovante de escolaridade 
anterior, em caso de prossegui-
mento de estudos.
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Os resultados serão divulgados pelas unidades a partir do dia 13/12

Cerca de 30% dos consumidores brasileiros 
devem ir às compras nesta Black Friday
Pesquisa nacional de inten-

ção de compras da Associação 
Comercial de São Paulo (ACSP), 
aponta que pelo menos 29,8% 
dos consumidores pretendem 
aproveitar as ofertas da Black 
Friday em todo o Brasil. 

Só que esses números ten-
dem a ser ainda maiores já que 
o estudo mostra que 24,9% dos 
brasileiros ainda não decidiram 
se compram algo ou não. Do to-
tal, ainda há 45,3% que não pre-
tendem gastar dinheiro nes-
te período. Oficialmente, o dia 
reservado pelos comerciantes 
para dar descontos especiais a 
seus clientes é a última sexta-
feira de novembro, ou seja, o 
próximo dia 26.

A maioria das pessoas que 
compra nesta data ou período 
(54,9%), consome porque quer 
aproveitar os grandes descon-
tos oferecidos por comercian-
tes e prestadores de serviços. 
Há também aqueles que que-
rem encontrar mais barato 
o item que já iriam comprar 
(50,2%) e os que antecipam 
os presentes do Natal (23%). 
Nesta pesquisa, encomenda-
da junto à Behup, foram en-
trevistadas 1.657 pessoas nas 
cinco regiões do País. Elas po-
diam escolher mais que uma 
resposta.

“A Black Friday deve ante-
cipar somente parte das com-
pras de Natal o que, pratica-
mente garante novembro e 
dezembro com grande movi-
mentação no comércio”, disse 
Marcel Solimeo, economista da 
ACSP.

A data sempre foi um gran-
de atrativo para as pessoas que 
queriam investir em eletrô-
nicos e em produtos da linha 
branca para suas casas. A ten-
dência não mudou, mas o au-
mento da mobilidade urbana, 

por conta do avanço da va-
cinação e um maior contro-
le de internações por causa da 
Covid-19, trouxe uma novida-
de: muita gente está precisando 
de peças de vestuário. Do total 
de entrevistados, 38,3% preten-
dem comprar roupas, calçados 
ou acessórios.

Sobre os eletrônicos, os te-
lefones celulares lideram com 
28,7%. Depois vêm os compu-
tadores, notebooks ou tablets 
(19,9%), as TVs (19,4%), cai-
xinhas de som (10,6%), os vi-
deogames (7,7%) e os jogos de 
video game (7,5%).

Em relação à linha branca, 
existe um equilíbrio entre má-
quina de lavar (14,1%), fogão 
(13,6%), geladeira (13,4%) e mi-
cro-ondas (9,4%).

“É tradicional que artigos 
eletroeletrônicos apresentem a 

maior intenção de compra du-
rante a Black Friday, mas cha-
ma a atenção a importância de 
itens de uso pessoal, o que pode 
estar vinculado, tanto à dimi-
nuição das restrições de mobili-
dade social, como ao fato de que, 
em geral, são produtos de me-
nor valor num contexto de que-
da da renda do brasileiro”, ana-
lisou Solimeo.

Os serviços representa-
dos por viagem e hospedagem 
em hotel mostraram inten-
ção de compra relativamente 
ain da reduzida (14,3% e 8,9%, 
respectivamente).

“Podemos estimar que, mes-
mo diante das atuais dificulda-
des financeiras das famílias, a 
perspectiva para as vendas da 
Black Friday aponta para um 
resultado superior ao do ano 
passado”, finalizou Solimeo.
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Pesquisa da Associação Comercial de São Paulo (ACSP),
aponta que aumentou a procura por roupas e calçados; 

crescimento da mobilidade urbana explica este fato

Aplicativo E-SaúdeSP 
ultrapassou a marca de 
4,5 milhões de acessos

O aplicativo e-saúdeSP é 
a plataforma de integração de 
dados clínicos e telemedicina 
que reúne todo o histórico do 
paciente do Sistema Único de 
Saúde (SUS) na capital paulis-
ta. Desde a sua implantação, 
em junho de 2020, já ultrapas-
sou a marca de 4,5 milhões de 
acessos, 1,1 milhão de usuários, 
além de mais de 1 milhão de 
downloads.

Criado para facilitar a roti-
na dos moradores de São Paulo 
em relação aos cuidados com 
a saúde, permitiu até o mo-
mento a realização 444.953 te-
leatendimentos, incluindo 

telemonitoramentos e telecon-
sultas. Para saber como baixar 
acesse: https://www.prefeitura. 
sp.gov.br/cidade/secretarias/
saude/atencao_basica/index.
php?p=299693
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Black Friday com impacto socioambiental positivo

A Loja Virtual Unibes Ba-
zar, que vende peças e aces-
sórios do vestuário feminino, 
masculino e infantil, prove-
nientes do tradicional bazar 
da instituição, estará com 
ofertas imperdíveis dos dias 20 
a 29 de novembro. São descon-
tos de até 70%, frete grátis, e o 
cupom de 10% “BFDOBEM”. 

O Bazar Unibes tem mais 
de 50 anos de tradição no 

varejo social, e é uma das 
formas por onde a institui-
ção, que hoje realiza cerca de 
15 mil atendimentos men-
sais, consegue apoiar os mais 
necessitados. 

O e-commerce é um apoio 
às arrecadações da Unibes e 
uma alternativa da institui-
ção para impactar positiva-
mente os projetos que auxi-
lia, já que a renda das vendas 

é 100% revertida à manuten-
ção de seus serviços.

Para saber mais sobre o 
Unibes Bazar e demais ações 
da instituição, acompanhe em 
suas redes sociais, siga os per-
fis no Instagram @unibes e @
unibesbazar e entre no site: 
www.unibes.org.br/bazar, ou 
agende sua coleta de doações 
por telefone (11) 3311-7266 
ou WhatsApp - 96929-4660.
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Loja Virtual Unibes Bazar tem até 70% de desconto até o dia 29 de novembro


